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SCHEDA DI PRESENTAZIONE DELL’IDEA IMPRENDITORIALE
	Titolo del progetto 


	

	ipotesi nome della  SOCIETÀ e ragione sociale    

               
	

	Enti  e  societa’ coinvolte


	


BACKGROUND 

Competenze attinenti allo sviluppo della business idea 
Indicare le competenze maturate, di attività professionali o di ricerca, rilevanti per lo sviluppo dell’idea imprenditoriale.

	


Principali progetti di ricerca svolti/in corso di realizzazione attinenti alla idea imprenditoriale 

(con l’indicazione delle principali strutture coinvolte)

	


Indicare eventuali esperienze lavorative dei soggetti coinvolti nell’ambito di riferimento della proposta di spin off.

	


IDEA IMPRENDITORIALE

Descrizione dell’idea progettuale e dei suoi aspetti di innovatività 
Descrivere sinteticamente l’idea imprenditoriale evidenziando le principali caratteristiche innovative.
	


Criticità dell’idea imprenditoriale
Descrivere sinteticamente i punti di forza/debolezza e le minacce/opportunità previste nello sviluppo della business idea 

	


Stato dell’arte scientifico e tecnologico

Descrivere sinteticamente lo state dell’arte scientifico e tecnologico inerente l’iniziativa 

	


L’invenzione/l’attività di ricerca inerente l’iniziativa

Descrizione (se necessario allegare scheda tecnica sintetica) 

	


IL SOGGETTO PROPONENTE

La compagine sociale (indicare il capitale sociale, i soggetti e la ripartizione delle quote societarie)

	


Business Angel e/o altre partecipazioni finanziarie

	


MERCATO E SETTORE ECONOMICO DI RIFERIMENTO

Settore di attività di riferimento  

	


Descrizione dei prodotti/servizi che si intendono realizzare 
Descrivere sinteticamente le caratteristiche del/i  nuovo/i  prodotti/servizi che si intendono realizzare e dei bisogni di mercato che si intendono soddisfare.

	PRODOTTI/SERVIZI

	DESCRIZIONE CARATTERISTICHE E BISOGNI SODDISFATTI


	1.
	

	2. 
	

	3.
	

	4.
	


Descrizione delle principali categorie di clienti.

Indicare, se possibile, le principali tipologie di clienti del mercato di riferimento. (es. aziende farmaceutiche,PA,ecc.. specificare eventuali contatti già in essere con potenziali clienti di particolare rilevanza)
	CLIENTI 

	1.

	2. 

	3.

	4.


Il mercato e la concorrenza 

Descrivere sinteticamente le dimensioni del mercato, principali caratteristiche e  competitors 

	


Descrizione delle principali categorie di possibili concorrenti.

Indicare, se possibile, i principali concorrenti del mercato di riferimento.

	CONCORRENTI

	1.

	2. 

	3.

	4.


Benefici differenziali
Descrivere sinteticamente quali vantaggi il/i nuovo/i prodotti/servizi hanno rispetto ai potenziali concorrenti già esistenti sul mercato.

	


Valore di mercato 
Indicare il volume di affari complessivo (previsionale) dello spin off e se possibile, quello dei principali concorrenti.

	


STRUTTURA E CAPITALE DI AVVIO

Struttura organizzativa 
Descrivere sinteticamente la struttura organizzativa e l’attribuzione delle competenze all’interno del team imprenditoriale.

	


Brevetti e/o licenze 

Indicare, con i relativi estremi, eventuali brevetti e/o domande di brevetto alla base dell’idea imprenditoriale (propri e altrui) ed eventuali licenze in essere

	


Possibili partnership attivate o da attivare per la realizzazione del progetto
	AZIENDA/ENTE PARTNER
	FORMA DI PARTNERSHIP *
	ATTIVITÀ E FINALITÀ DELLA PARTNERSHIP
	STATO DELL’ACCORDO

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


* Esempi di formalizzazione della partnership: Consorzio, Accordo quadro, Joint Venture, Accordo commerciale, Partnership finanziaria,  Partnership industriale, Partnership di ricerca, Accordo di progetto (è ammessa più di una indicazione)
Investimento necessario per l’avvio dell’idea imprenditoriale

Indicare le principali attrezzature necessarie con i relativi costi. Evidenziare quale strumentazioni sono già in possesso presso il Dipartimento/struttura di afferenza

	Investimenti materiali
	1.Anno di avvio
	2.Anno di sviluppo
	3.Anno di consolidamento

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Investimenti immateriali
	1.Anno di avvio
	2.Anno di sviluppo
	3.Anno di consolidamento

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Principali costi di gestione attesi   

	Tipologia costi
	IMPORTO 


	
	1. Anno di avvio

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	Totale 
	


Fonti di finanziamento 

(capitale proprio, capitale di debito, venture capital, ecc…)

	


	Luogo e data 
	Firma referente

	

	


